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Gesundheit in Gelflischchen: Helmut Schick, Griinder Schick Medical und anderen Unternehmen

Gesundheit 1st aﬂes

... sagt Helmut Schick, und hat mehrere Unternchmen gegriindet

Von Markus Peiker

RoTTweL - Vom Mibel- zum
Gesundheitsunternehmer.
Der Werdegang von Hel-
mut Schick mit seinem noch
recht jungen Unternehmen
wSchick-Medical* ist doch

sehr ungewishnlich.

Schick Beaty AG
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Von Mobeln zur Medizin: Schicks
Firmen.

er mit dem 45-jihri-
gen Helmur Schick
spricht, wird aber

schnell davon iiberzeugt, dass
der Unternehmer in seinem
neuen Titigkeitsfeld seine Fr-
filllung gefunden hat. Seit 2005
gibt es die Firma Schick-Medi-
cal, die sich im medizinischen
Umfeld bewegrt.

In der Firmenzentrale Auf
dem Wall fillt die Symbiose
der schicken Einrichtung, die
Schick als langjihriger Einrich-
tungsprofi natiirlich mit Hin-

abe gewidmet hat, und den
ernostlichen,  beruhigenden
Klingen und angenehmen Diif-
ten, die vor Ort vorherrschen,
sofort in Auge, Ohr und Nase.

Der Aufhinger fiir den Un-
ternehmer waren seine langjih-
rigen Kontakte als Einkiufer
der Firma ,,Wohn-Schick® im
asiatischen Raum. ,,Da fand ich
den Zugang zu gesundheidi-
chen Konzepten. Asiaten stel-
len die Gesundheit als hochstes
Gur uber alles andere. Und fiir
die Erhaltung dieser sind sie
auch bereit, viel zu tun®, erzihlt
Schick. Und so war fiir ihn
schnell klar, dass der Einzelne
fiir seinen Gesundheitszustand
auch selbst viel tun kann.

Zusammen mit dem Arzt Dr.
Helmur Christ, Spezialist bei
dermatologischen  Erkrankun-
gen, und begleitet von einigen
Forschungsprojekten der Uni-
versitit Tibingen, ging es nun
an den wisseusc[’mfﬁit en Un-
terbau. Schick hatte fesrgestellr,
dass gerade Patienten mit Neu-
rodermitis, starker Akne und
anderen Hauterkrankungen bei
vielen Aligemeiumedglzincm
mit Cortison behandelt wurden,
sich dann aber kein langfristger
Erfolg einstellte. Die Reinigung
aus dem Inneren heraus und die

Anderung der dufleren Lebens-
bedingungen des betroffenen
Menschen waren fiir Schick die
Ansapunkre fiir seine Unter-
nehmens-Entwicklung.

Schick und Christ entwi-
ckelten eine spezielle Behand-
lungsmethodik. Ein Gerit, kurz
GIVUS genannt als Abkirzung
fiar wGenlmpuls-Verfahren
mit UltraSchall®, massierr da-
bei auf Naturbasis entwickelte
Gels mittels Vibration in die
Haur ein. ,Dabei wird neue
Zellenergie aufgebaut und der
Selbstheilungsprozess der Haut
unterstitzt”, erklire Schick. So
konnten defekte Zellen neu
aufgebaut werden. Im Zusam-
menwirken mit auf die Bediirf-
nisse des einzelnen Menschen
zugeschnittener Ernihrung und
dem Einzelnen angemessener
Bewegung, kristallisierten sich
schon nach wenigen Wochen
und Behandlungen sichtliche
Erfolge bei den betoffenen
Patienten heraus, stellt der 45-
jihrige Unternchmer fest,

So sieht sich Schick mit
seinen Unternehmen auf dem
richtigen Weg: ,Unsere Be-
handlungsmethode hilft, diese
genetisch  angelegten  Haut-
krankheiten in den Griff zu
bekommen. Ohne psychische
Belastungen fiir den Patienten,
ohne gesundheitliche Auswir-
kungen, wie sie beispielsweise
Behandlungen mit Cortison
verursachen, und chne gesell-
schaftliche Folgen wie zum Bei-
spiel das Unvermégen, an Beruf
und Leben teilzuhaben, weil
sich viele dieser Menschen im-
mer mehr aus dem gesellschaft-
lichen Bereich zurtickzichen®,
erklirt Helmut Schick.

Der ehemalige Mébel-Fin-
kiiufer hat mehrere Unterneh-
men gegriindet, die wichtigs-
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ten sind die Schick Medical
GmbH", die sich der dermato-
logischen, orthopidischen und
priventiven Mafinahmen ver-
schrieben hat, und die ,Schick
Beauty AG*, die sich mit Haut-
pllegekonzepten  auseinander
setzt. Daneben gibt es noch
eine Holding und eine Verwal-
tungs-GmbH.

Intereressierten bietet Schick
jeden Dienstag (ab 19 Uhr) in
den Riumlichkeiten des Unter-
nehmens in Rotoweil, Auf dem
Wall 29, diverse Informations-
veranstaltungen.

Schick jedenfalls ist von
seiner  Hehandlungsmethode
iiberzeugt — und gibt sich als
der Jung-Unternehmer, der er
ist, zuversichtlich. ,Wir haben
unsere Gerite und Behand-
lungsmethoden in vielen Teilen
Furopas und in Asien vorge-
stellt und viele positive Reak-
tionen bekommen®, so Schick.
In Deuwschland sind diverse
Gesundheitszentren  geplant,
in denen Geriite und Behand-
lungsmethodik vorgestellt wer-
den sollen. Wir arbeiten auch
mit Arzten zusammen, die selbst
unseren Gerite anwenden, sind
aber auch bereit, bei Bedarf,
mit Fachkriften von uns, etwa
vor Ort in den Praxen die Be-
handlungen vorzunchmen®, so
der Rottweiler Unternehmer.
Er setzt einerseits auf Mund-
zu-Mund-Propaganda der Pa-
tenten, andererseits aber auch
auf einen Aufiendienst, der ste-
tig weiterentwickelt werde.

Schick sieht sich daber nicht
nur als Unternehmer, der nach
zweieinhalb Jahren Investitition
nun ans Geldverdienen denke.
Er hilt es auch mit einem fern-
éstlichen Sprichwort: ,Reich-
tum ist viel. Zufriedenheit ist
mehr. Gesundheit ist alles.

LT & Business® zielt
auf den Mittelstand

Von Johannes Diirr

Die waditonsreiche Fach-
messe Systems” in Minchen
ist nicht mehr. Und wiihrend
die Veransralter in Miinchen
thr Gliick mit einer Folgever-
anstaltung  versuchen, miiht
sich auch die Messe Stuttgart,
der Computerbranche eine
neue Heimat im Sidwesten
zu bieten. Fine kurzfristig
anberaumte Pressekonferenz
in Sturegarr verrat: Die T
& Business — Fachmesse fur
Software, Infrastruktur & IT-
Services* soll es richten, die
vom 6.-8. Oktober 2009 im-
merhin mit Unterstiizung des
VDMA-Fachverbands ~ Soft-
ware an den Start geht.

Wihrend die CeBIT-Ma-
cher in Hannover grofle Ver-
unsicherung bei ihren Ausstel-
lern ausmachen und sich auf
sinkende Zahlen einstellen,
erwartet Stuttgarts Messechef
Ulrich Kromer tber 200 Aus-
steller und 5-7000 Besucher in
den eigenen Hallen. Zum Ver-
gleich: Nach Miinchen kamen
vor gut einem Monat mehr
als 1000 Aussteller und rund
39.000 Besucher.

Bislang war in Stutrgare fiir
das kommende Frihjahr die
WBl'Texpo™ eines Karlsruher
Gastveranstalters  angekiin-
digt, die nun mitden 80 bereits
angemeldeten  Unternehmen
in der neuen Messe aufzehen
sall. Der Fachverband Softwa-
re steuert zur kiinftig jihrlich
geplanten Veranstaltung seine
eigene PPS-Hausmesse bei.

Als Trumpf gegeniiber der
Systems-Nachfolgeveranstal-
mng discuss and discover®
(20-23. Oktaher 2009) in
Minchen werten die Stutt-
garter vor allem Standort-
vorteile sowle die eigene
Konzeptstirke mit Fokus auf
Unternchmenssoftware  und
den Mittelstand. Eine Aussa-
ge, die die anwesenden Fach-
journalisten mit vielen Fragen
quittieren, verrit doch die
Messenomenklarur — unter-
teile in  Unternehmenssoft-
ware, I'T gestiitzte Geschiifts-
prozesse, System-Integration,
Infrastruktur und TT-Services
—eine beeindruckende Spann-
breite an Themen.

Ob hier eine ,Bereinigung
der Messelandschaft™ stattfin-
det, wie auf der Pressekonfe-
renz in Stuttgart am Freitag
verkiindet, oder sich auf dem
enger werdenden Messemarkt
wieder einmal zwei Veranstal-
ter um ein Thema raufen, sei
dahingestellt — filr Aussteller
und Besucher aus dem Kreis
Roteweil ist zumindest die

kurze Anfahrt attraktiv.



